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dopo il ricolto ( i) ;  onde ha il vantaggio di avere 

il sicuro acquifto di una certa quantità , di cui può 

ancor disporre con anticipazione , e quello vantag­

gio ne produce un altro, poiché liberandosi dal- 

Tobbligo d’ incettare l ’ intiera quantità, che cofti- 

tuisce il suo negozio , la dimanda si rende mino­

re e per conseguenza il prezzo più basso di quel­

lo , che altrimenti sarebbe «

Quelli due vantaggi producono un profitto, di 

cui sembra, che i negozianti potrebbero esser con­

tenti ; ma qualora non si credessero sufficienti pel 

compenso del danaro anticipato , si può aggiun­

gere un discreto interesse proporzionato al tempo 

dell’ anticipazione «

Il prezzo convenuto in tal contratto è quello, 

che si dichiara in un determinato tempo dalla 

voce •

Il tempo varia secondo i luoghi ; ma general-

m en­

fi) Il negozio de’mercanti consifte nel comprare per ri­
vendere. II profitto, che produce è molto considerabile per 
rapporto a i tempi della compra e della vendita. I proprie­
tari che sono obbligati dal bisogno a disfarsi delle loro der­
rate innanzi il tempo opportuno, son tutti poveri . Colora 
che possono aspettarlo , son tutti ricchi.


