COSTRUIRE IL. MERCATO

Una implicazione di policy:
la maggior obbedienza fi-
scale & frutto di migliori be-
ni pubblici, non di piu aspra
lotta all’evasione.
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di questo livello desiderato, se del tutto, vie-
ne raggiunto in pratica, dipende dai poteri
coercitivi dello Stato e dall’avversione al ri-
schio al contribuente. La decisione di eva-
dere ¢ dunque determinata sulla base di un
piu generale giudizio sul sistema fiscale, che
tiene conto del rapporto di scambio impli-
cito con lo Stato e del livello percepito di
equita del sistema fiscale; i poteri coercitivi
dello Stato rappresentano solo una, € non
necessariamente la pit importante, delle pos-
sibili determinanti della scelta di evasione.
Il modello ¢ di nuovo caratterizzato, € per
la ragione indicata sopra, da molteplici equi-
libri, caratterizzati da livelli differenziati di
evasione, a parita di poteri coercitivi dello
Stato, spiegando cosi i risultati empirici pri-
ma ricordati sulla diversa diffusione del fe-
NOmeno evasivo per gruppi sociali e comu-
nita nazionali. In molti di questi equilibri
gli individui evadono di meno di quanto pre-
visto dal modello tradizionale, di nuovo in
linea con I’evidenza empirica e sperimenta-
le; ed in questi equilibri, proprio perché i po-
teri coercitivi dello Stato sono ininfluenti al
margine per la scelta di evasione, un raffor-
zamento della coercizione da parte dello Sta-
to risulterebbe del tutto inefficace per il ri-
stabilimento di un grado maggiore di obbe-
dienza fiscale. Al contrario, in questi stessi
equilibri, si pud dimostrare che un miglio-
ramento nell’efficienza dell’apparato statale
come produttore di beni pubblici, cosi co-
me un ristabilimento di condizioni di mag-
gior equita nell’imposizione fiscale, condur-
rebbe ad un grado maggiore di obbedienza
fiscale.

Conclusioni

In questo articolo si & brevemente discusso
I’approccio economico tradizionale all’eva-
sione fiscale e all’offerta volontaria di beni
pubblici, se ne sono dimostrati i limiti espli-
cativi e si ¢ proposto e giustificato un ap-
proccio alternativo, basato sull’ipotesi che
gli individui siano vincolati nel loro opera-
re economico da regole sociali e codici mo-
rali. Si &€ mostrato, sia pure a grandi linee,
che quest’approccio ¢ in grado di risolvere
sul piano esplicativo molti dei problemi ir-

risolti aéll’approccio convenzionale e che,
nello stesso tempo, & in grado di produrre
implicazioni per la policy che sono grande-
mente diverse da quelle tradizionali. In con-
clusione, vale solo la pena di sottolineare che
I’approccio discusso in questo articolo — ba-
sato su una endogeneizzazione delle regole
morali ottenuto attraverso I’uso di un prin-
cipio kantiano indebolito da regole di reci-
procitd — deve essere considerato soltanto
come un primo tentativo di introdurre aspet-
ti etici nell’analisi dei comportamenti eco-
nomici. Il “‘suo’’ successo relativo dovrebbe
pero far riflettere sulle potenzialita aperte
da una ancora maggiore fertilizzazione tra
teoria economica e riflessione etica.
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¥ Gli autori interpretano questo risultato come una
conseguenza dell’insegnamento dell’economia sul-
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