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Un’altra causa di differenzazione dei profitti dipende dalla
eta, per cosi dire, delle produzioni industriali (1). Si hanno
prodotti vecchi e prodotti nuovi, prodotti che da molto tempo
si trovano nel mercati e pei quali gia si ¢ formato un valore
normale e prodotti nuovi da poco formati, che si trovano
percio in piccola quantitd e son ricercati appunto per la loro
novita e utilita. Per questi prodotti, di cui la domanda ¢
necessariamente molto superiore all’offerta, i prezzi salgono a
grandi altezze offrendo agl'industriali maggiori profitti delle
industrie da molto stabilite nel paese; pero, se ben si osserva,
qui si tratta di un quasi monopolio per la ristretta produ-
zione, e questi prodotti entrano nella categoria precedente.

Adunque, concludendo, le cause organiche principali della
diversa altezza dei profitti riferentisi alla natura intrinseca
dei prodotti sono: la differenza nella composizione tecnico-
economica dei prodotti; la differenza del grado di rischio; la
differenza del costo di riproduzione e della eta delle produ-
zioni indusfriali.

Altre cause organiche si riferiscono alla struttura delle
diverse intraprese. Possiamo distinguere tra le forme princi-
pali d’intraprese, intraprese municipali e di stato, infraprese
private, individuali e collettive e tra queste particolarmente
le societa per azioni.

Sull’influenza della prima categoria di differenze struttu-
rali non ci soffermiamo, perche scopo della municipalizza-
zione e statizzazione non é 'aumento esclusivo dell’utile
proprio, ma dell'utile municipale e sociale; tutto al piu si
potrebbe parlare di potenzialitd, e sotto questo punto di vista
i dati che abbiamo raccolto (naturalmente, fatta sempre
astrazione del funzionamento che si suppone per tutte Ie
intraprese nella stessa misura, buono), non escludono una
maggior potenzialita mnelle imprese municipali e di stato
quando si tratta di grandi servigi (2).

Riguardo alla seconda categoria si deve premettere che
alcune industrie, e precisamente alcune piccole industrie,
richiedono intraprese private, mentre altre e pitt propriamente

(1) §§ 36, 42.

(2)

S
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la grande industria, societa perazioni ; ma appunto cio dimostra
che nelle grandi industrie moderne quanto pit da intraprese
private si passa a intraprese collettive, a societd per azioni,
tanto piu, normalmente, aumenta il saggio del profitto per
I'aumento sull’entita del capitale di cui si puo disporre e per
tutti quei provvedimenti d’ordine tecnico ed amministrativo
che ne sono effetto e che valgono a diminuire il costo della
produzione e vincere la concorrenza. Ed i nostri dati statistici
lo dimostrano indirettamente, inquantoché essi dicono che &
questa nuova forma d’intrapresa sviluppatasi specialmente
nella seconda meta del secolo passato che freno la diminuzione
dei profitti (1).

Se pol queste societa per azioni si adunano e danno luogo
a sindacati, 1 profitti aumentano ancora come dimostrano i
nostri dati raccolti (2) non solo per la ragione pocanzi
addotta per le societa per azioni, ma per la grande potenza
che questi #rust assumono, la quale loro permette di regolare
la produzione, di agire non solo sul costo, ma sul prezzi, e
di rendere magari costanti i profitti coll’assunzione dell’im-
presa della fabbricazione di prodotti della stessa serie.

Non si creda pero all’onnipotenza di questi #rust. quando
froppo si vogliono estendere si rovinano per gli effetti della
legge di saturazione che abbiamo a suo tempo spiegato. E
questa azione d'una legge economica ¢ piu efficace di tutte
le altre delle leggi ristrettive che i giuristi hanno immaginato
e applicato.

Oltre alle cause accennate, abbiamo ancora una causa
fondamentale di differenziamento riferentesi alle condizioni
stesse necessarie per l'esistenza d’ogni intrapresa. Il con-
cetto d'infrapresa & indissolubilmente legato a quello del
sito dove 1'intrapresa sorge e si esplica. Ora ha molta
importanza pei risultati di essa la posizione del luogo, la
pitt 0 meno grande distanza dal centro di produzione della
materia prima e dal centro di consumo del prodotto ulti-
mato. Inoltre, bencheé noi traftiamo solamente di intraprese
industriali, ha pure importanza per quelle che sono alla
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terra intimamente legate come l'industria mineraria, la ric-
chezza pitt 0 meno grande del sottosuolo, la piut o meno
grande facilita ch'esso presenta ad esser sfruttato (1).

Quanto piu & ricca la terra, quanto piu essa ¢ ben situata,
tanto piu l'intrapresa che in essa sorge ha uuna maggior efli-
cienza economica in confronto delle altre.

Riguardo alle cause funzionali, alle influenze che diversi
funzionamenti esercitano sull’altezza dei profitti, sono cosi
evidenti che sorvolo su di esse. Solo ricordero che tutte si
possono far risalire al grado di abilita dell'imprenditore sulla
quale forza e sulle cui limitazioni mi sono a lungo soffermato
dimostrando come esso sia la causa determinatrice del pro-
fitto di ogni intrapresa normale e media.

Intanto pero, un fatto di molta importanza desidero rile-
vare, ed ¢ che le maggiori differenze sono determinate da difte-
renze strutturali; i nostri dati dimostrano come la tendenza
al pareggiamento si manifesti appunto maggiormente tra le
imdustrie dello stesso genere quantunque si trovino negli
ambienti pin differenti.

60. — Le cause organiche e funzionali di cui ho sinora
trattato, appartengono alla prima delle due categorie in cui
distinsi le cause della differente altezza dei profitti, alle cause
interne. Le cause esterne sono quelle costituite da elementi
estranei che agiscono tuttavia sui profitti in diverso senso.

La prima delle cause esterne consiste nel grado di evolu-
zione del paese nel quale si esplica un’industria. Il differente
grado di evoluzione esercita una forte influenza sulla diver-
sificazione del profitti. I nostri dati statistici dimostrano
come 1 profitti sono pin alti nei paesi nuovi che nei paesi
vecchi, nei paesi ciot da lungo sfruttati (2). Essendo il
nostro studio limitato ai profitti industriali non ci sofferme-
remo sul diverso grado di produttivita della terra, ma su alfri
fatti che spiegano chiaramente la diversa altezza dei profitti.

In primo luogo i paesi nuovi presentano un nuovo campo

(1) Su questo argomento. v. Emauvnr nell’Op. cit.
(2)

1
2) §§ 26, 27, 45.
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d’impiego e qui, sorgendo industrie nuove che pure erano
vecchie nei paesi vecchi, si ha I'esplicazione delle stesse forze
che abbiamo pocanzi considerate riguardo alle industrie
nuove e alle industrie da molto tempo sorte ed esercitate.
Come per le industrie vecchie, cosi nei paesi da molto tempo
sfruttati, le condizioni proprie delle varie imprese sono pin
conosciute, il campo dell'incognito e il dominio della con-
giuntura si restringe, ¢’ & maggior concorrenza e Iminor
rischio e tutto cio si rvipercuote sui prezzi riducendone le
disparita ed oscillazioni., mentre nei paesi nuovi v'é maggior
rischio, minor concorrenza, prezzi fortemente variabili che
se causano delle perdite, spesso danno pur luogo a profitti si
alti da compensare ad usura tutte le perdite dapprima subite.
In secondo luogo il costo & minore nei paesi nuovi che nei
paesi vecchi, inquantoche I'intraprenditore importa nel paese
nuovo tutti gli strumenti pin perfezionati che 1'industria evo-
luta nel paese antico offre, applica tutti 1 processi piun effi-
caci e li sfrutta con costo minore di quello che dovrebbe
sopportare nel suo paese d’origine, perche nel nuovo paese
minore & il peso di alcuni elementi del costo come ad es.
quello delle tasse, delle imposte, della stessa rendita per
I'estensione delle terre disponibili, sia fondiaria che edilizia.
Anche lo stesso costo del lavoro alcune volte ¢ minore mentre
d’altro lato si possono pit facilmente usufruire molte utili
congiunture che nei paesi antichi dove pel continuo sfrutta-
mento difficilmente si possono ancora trovare e godere.
Un’altra causa esterna di differenziamento dei profitti
consiste nella politica commerciale ed industriale (1) del
paese. Secondoche si tratti di politica liberista o protezio-
nista per aleune industrie, 1 profitti di queste si abbassano o
s'innalzano, tutte le altre condizioni essendo uguali. E questa
influenza si esercita per mezzo dei prezzi, 1 quali, innalzan-
dosi a carico del consumatore, permettono un largo margine
di profitto dell'intraprenditore. Non si puo generalizzare pero

(1) Non accenno nemmeno ai monopoli, che, specie in altri tempi, venivano a
godere alcuni industriali e ai loro effetti sui profitti. V. in proposito, specialmente
riguardo ai brevetti dell’ Avkwrigh, Macrersos, Amnals of commerce, manu-
factures, fischeries and navigation. London., Nicols, 1805, vol. IV, p. 77 seg.
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quest’influenza poiché spesso una tariffa protezionista mentre
¢ dannosa al consumatori, non giova nemmeno agl'intrapren-
ditori dell'industria protetta, inquantoche il costo ¢ troppo
alto, ossia I'industria non corrisponde alla condizione naturale
del paese e il prezzo non puo salire oltre certi limiti per essere
rimunerativo.

Un’ultima causa esterna che influisce fortemente sull’al-
tezza del profitto ¢ la situazione economica sia relativa all’in-
dustria particolare di cui si tratta, sia relativa alla condizione
della popolazione in genere.

L’industria puo essere prospera o depressa; nella depres-
sione si ha una scarsa domanda dei suoi prodotti che cagiona
un rinvilio dei prezzi tale che un margine ristrettissimo rimane
pel profitto: nella prosperita una grande domanda che innalza
1 prezzi. e qui la causa che conduce agli alti profitti si dirama.
inquantoche i profitti sono determinati o da prezzi elevatis-
simi dei prodotti o da prezzi rimunerativi, ma non alti, che
gl'imprenditori han provocato coll’aumentare la produzione ;
in modo che in questo caso I'alto profitto dipende, non da
pochi prodotti ad alto prezzo, ma da molti prodotti a bassi
prezzi per unita di prodotto.

Riguardo alle condizioni generali del paese. ¢ evidente
come queste possano variarelaltezza dei profitti delle industrie.
Se le condizioni sono cattive, se il paese versa in crisi, i
profitti sono bassi e la perturbazione economica puo agire
sulle industrie in senso opposto secondo l'origine sua, e pre-
cisamente o con alti prezzi delle materie prime e secondarie
e del danaro, o con bassi prezzi dei prodotti in genere cau-
sati dalla poverta di domanda pel malessere che serpeggia.
In entrambi i casi, cioe, o per l'alto costo o per la scarsa
domanda dei prodotti, nei quali fatti risultanti si riconducono
tutte le cause piu diverse di crisi con tutti gli effetti pin imme-
diati, 1 profitti diminuiscono.

Se le condizioni sono prospere, aumentano i profitti per
la grande richiesta dei prodotti.

Non bisogna pero credere che la prosperita di un paese sia
correlativa ad altissimi profitti, o che questi siano sintomi
di prosperita; poiche quando questi s’ innalzano troppo,
gravitano fortemente con grave danno sui consumatori come
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abbiamo visto nella nostra indagine statistica (1) ; sintomo di
prosperitda ¢ invece una pit ampia produzione ed una
migliore distribuzione (2).

61. — Abbiamo cosi valutate tutte le cause principali
della differente altezza dei profitti precisando per alcune il
grado d’eflicienza esercitato. Ora se il lettore ben considera
queste cause riconoscera che in esse si trovan pure quelle
che fanno variare i profitti di tempo in tempo; cosile condi-
zioni economiche variano nel tempo come varia nel tempo
la politica commerciale d'un paese o 'eta di una industria
o il suo costo di riproduzione. Ora se noi ricordiamo il modo
in cui tutte le cause riferite agiscono sui profitti, dobbiamo
conchiudere che agiscono indirettamente per 'azione che esse
esercitano sul costo o sui prezzi: cio non solo risulta dedut-
tivamente, ma anche induttivamente dai nostri dati: si con-
frontino le variazioni dei prezzi e dei costi che noi abbiamo
studiato (3), si vedra Uintima relazione da causa ad effetto
esistente fra quelle e le variazioni dei profitti.

Possiamo quindi affermare che il costo reale sostenuto
dall'imprenditore (inteso nel senso di somma delle spese in
rapporto ad un determinato prodotto) e il prezzo sono le cause
costanti e generali delle variazioni del profitto, considerata, si
capisce, la classe degli imprenditori come un sol womo.

Risulta pertanto che mentre nello studio del profitto dal
punto di vista statico (a prezzo costante)nessuno dei coeflicienti
del profitto prevalse come forza determinatrice del profitto, ma
tutti sono conglobati nel concetto di abilita, nella dinamica
risalta la grande efficienza del movimento del prezzo e del
costo. il quale movimento determina le variazioni del profitto.
E necessario pero valutare 1'azione di quelle due diverse cause.

(1) § 33.

(2) Gia affermava lo Stuarr Mivs ( Prineiples of Political Economie, London,
Routledge, MDCCCC, 594), contrariamente a quel che asserivano gli econo-
misti della generazione che lo precedette, che il sintomo della prosperita non era
dato dagli alti profitti ma da una piu ampia produzione e miglior distribuzione.

(3)sDiapr. AL @, [el&3 17, 33, 36,539,
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Non v'é chi non veda che il prezzo ¢ una forza che
subisce I'influenza del costo reale sostenuto dall’'imprenditore;
basta ricordare il conosciuto postulato in materia di prezzi.
che ciot « quanto pint un manufatto incorpora lavoro, tanto
meno risente le oscillazioni di valore gravanti sulla materia
prima di cui ¢ formato ». A questo postulato espresso in forma
negativa si possono aggiungere questi due espressi in forma
positiva e che ricavai dai dati raccolti ed elaborati :

Quanto pit un manufatto incorpora materia prima tanto
pitt le variazioni del prezzo normalmente risentono le oscilla-
zionl di valore gravanti su di essa (1). Quanto pitt un manu-
fatto incorpora lavoro tanto piu le variazioni del prezzo risen-
tono le oscillazioni del costo di esso (2). Mentre si rileva
quest’influenza del costo sul prezzo, si rileva anche diretta-
mente 'influenza del costo sul profitto. Nell'industria coto-
niera in cui il costo ¢ determinato dal costo della materia
adoperata, le variazioni del profitto sono in senso inverso a
quelle del costo della materia adoperata: nella mineraria in
cul il costo ¢ determinato dal lavoro, le variazioni del pro-
fitto sono in senso inverso a quelle del costo del lavoro; in
altre invece in cui non vi ha un elemento di costo predo-
minante si rileva che le variazioni del profitto sono in senso
inverso a quelle del costo complessivo. E cio dimostra che
delle due forze che agisecono sul profitto. il costo ¢ la com-
ponente maggiore, e che quindi la risultante. il profitto, tende
a seguire 1l movimento di quello. Quindi possiamo atfermare
che 71 costo reale sostenuto dall’ imprenditore seyna le varia-
zioni del profitto e pii precisamente che ad wn awmento di costo
corrisponde una diminuzione di profitto e viceversa. K cio ¢ pro-
vato anche dai nostri diagrammi (3) nei quali il lettore potra
verificare le variazioni concomitanti in senso inverso.

Mentre 1'azione del costo ¢ determinatrice, 1"azione del
prezzo ¢ puramente complementare, esso rende pii forte o
pii debole la variazione del profitto determinala dal costv o la
luscia immutata. Cosi, ad es., se il profitto diminuisce nel

V. pure §§ 27. 36, 37, 39,°40
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tempo, si capisce, per 'aumento del costo, un aumento di
domanda o diminuzione d'offerta puo, secondo 1'entita del-
l'aumento o della diminuzione. rallentare la diminuzione del
profitto. E viceversa se il profitto aumenta per la diminuzione
del costo una diminuzione di domanda o un aumento di
offerta, puo, secondo 1'entita della diminuzione o dell’au-
mento, rallentare I’aumento del profitto.

L’ azione determinatrice del costo, I’azione complementare
del prezzo e quindi la legge quale fu esposta riguarda natu-
ralmente periodi normali, periodi cioe che non sono influenzati
ne da cause perturbatrici generali cioc da quelle operanti
in tutti i tempi, in tutti 1 luoghi, ne dalle perturbazioni con-
tingenti che operano solo in un determinato ambiente storico
sociale « che vengono ora unite ed ora separate, ora successi-
vamente ¢ ora necessariamente a sovrapporre la loro azione
all’azione delle forze e circostanze gia considerate » (1).

Se noi consideriamo le industrie speciali nelle quali il costo
¢ determinato dal costo del lavoro, allora la legge generale
si modificherebbe nel senso che la forza determinatrice delle
variazioni del profittto consisterebbe nel costo del lavoro e
cosl in quelle in cui il costo ¢ determinato dal costo della
materia prima, le variazioni del profitto sarebbero determi-
nate dal costo della materia prima.

Tra le perturbatrici generali notiamo le gravi depressioni
economiche o le sovraproduzioni e le grandi eccezionali do-
mande di prodotti provocate sia da nuovi impellenti bisogni,
sia da difetto di produzione in altre parti del mondo. Nell'un
caso il fenomeno perturbatore si ripercuote immediatamente
sulle intraprese per mezzo di una riduzione di prezzi, nel-
I'altro si ripercuote per mezzo di un rapido rialzo di prezzi.
In questi casi (2) sono 1 prezzi che per la grande efficienza
della loro anormalita costituiscono la forza determinatrice
delle variazioni del profitto e il costo assume figura di forza
complementare, poiché ¢ in vista dei fenomeni perturbatori
citati che l'intraprenditore regola il costo.

(1) Come avra potuto rilevare il lettore, noi abbiamo cercato nella nostra
ricostruzione di adattare il materiale raccolto all’applicazione del metodo magi-
stralmente applicato dall’ Erxavnr nella Rendita minerarica.

(2) § 33 e Diagr. A, C.

)
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Tra le perturbatrici contingenti motiamo I'emanazione
di una legge di politica commerciale e industriale che puo rial-
zare o repentinamente abbassare i prezzi. Anche in questo
caso le variazioni dei profitti vengono determinate dai prezzi.

Ma, fatta astrazione dai casi particolari provocati da spe-
ciali cause perturbatrici, il movimento del saggio del profitto
nel tempo ¢ determinato dalle variazioni del costo e limitato
dalle variazioni dei prezzi.

Giunti cosi al termine di questo studio, la soddisfazione
nostra non ¢ completa, poiché molte lacune ed imperfezioni
esso presenta. Invero sarebbe stato pitt opportuno esporre il
metodo di rilevazione dei profitti industriali dopo l'indagine
sui profitti, ed esporre tutto lo schema per una rilevazione, non
solo 1 principii metodologici fondamentali. Riguardo alla terza
parte ricostruttiva poi sarebbe stato molto interessante raf-
frontare i profitti industriali ai profitti agricoli; lo studio di
questi avrebbe pure servito a lumeggiare meglio le caratte-
ristichie di quelli; sarebbe pure stato opportuno piu partico-
larmente esaminare le rendite industriali e I'influenza delle
rendite in genere sui profitti industriali: ma i dati per questa
ricerca facevan difetto. La preoccupazione della trattazione
dei quesiti principali ci fece sorvolare sui quesiti di secon-
daria importanza, che pur avrebbero meritato una maggiore
considerazione: ma, qualunque sia il giudizio che si vorra
pronunciare sul presente studio, si terra pur conto che esso,
salvo I'opera dello Schulze-Gaevernitz, che riguarda pero esclu-
sivamente l'industria cotoniera inglese, ¢ il primo nella let-
teratura economica che porti con qualche ampiezza il con-
tributo della statistica alla ricerca delle leggi dei profitti
industriali.
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NOTA I

al capitolo [° della terza parte a proposito della recente opera di
OTTO EFFERTZ: Les antagonismes économiques. — Paris,
Giard-Briere, 1906.

Il primo capitolo della terza parte del nostro lavoro era
gia tutto stampato quando fu pubblicata detta opera. Siamo
lieti di constatare come 1'Effertz seguendo via affatto diversa
dalla nostra sia venuto, riguardo alla questione degli anta-
gonismi e delle armonie esistenti nella costituzione econo-
mica odierna, quasi alle stesse conclusioni cul noi siamo per-
venuti in detto capitolo.

Noi dalla eritica del principio di Ricardo sull’antago-
nismo tra salari e profitti siamo giunti ad affermare 1'esi-
stenza di un antagonismo fra le classi che partecipano alla
produzione, come fenomeno mnon patologico ma fisiologico
inerente alla costituzione capitalistica odierna.

L'Effertz che applico i metodi matematici alla determina-
zione e alla spiegazione della lotta di classe costrusse curve
di diversi redditi e, studiandone 1'andamento e 1 quozienti
differenziali, giunse a formulare una vera teoria degli anta-
gonismi economici. Non si tratta di antagonismi des destruc-
tions, antagonismi tali cioe che la prosperita dell'uno sia la
morte dell’altro ; ma di antagonismi des dominations. « De la
miseére jusqu’a la mort des esploités il y a harmonie entre
I'exploiteur et I'exploité, mai de la misére jusqu’a I’opulence
il y a desarmonie ».
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NOTA IIL
al § 51 dello stesso capitolo.

Mentre nel Capitale il rapporto tra salari e profitti si
muove nel senso di un contrasto, ma in una direzione sola.
nella memoria letta innanzi al Consiglio generale dell’ Asso-
ciazione internazionale dei lavoratori, il 20 giugno 1865
intitolata: Salaires, prie, profits (V. ediz. francese. Paris.
Giard, 1899, p. 79 seg.) Marx esponeva un prineipio dell anta-
gonismo identico nelle sue risultanze, al ricardiano.

Il valore d'una merce, egli premette. se deduciamo il
valore che rimborsa quello delle materie prime e degli altri
mezzi di produzione consumati, cio¢, dedotto il valore che
rappresenta il lavoro antecedente contenuto in questa merce,
si ridurra alla quantita di lavoro aggiunto dell'ultimo operaio
impiegato, e questo resto si dovra dividere in salario e pro-
fitto. Ed ¢ chiaro, egli osserva, che le proporzioni variabili
secondo le quali esso potra ripartirsi fra i due compartecipi
non potranno modificare il valore stesso totale. Poiche il capi-
talista e ['operaio non fanno che dividersi questo valore limi-
tato, ne segue, dice il Marx. che tanto pin uno riceveri,
tanto meno ricevera l'altro. Se il salario varia, il profitto
variera in senso opposto; se il valore discende, s'innalzera il
profitto, e viceversa.

Lo stesso risultato permane, aggiunge il Marx, se invece
" un solo operaio si considera tufta la popolazione operaia
e dodici milioni di giornate di lavoro ad esempio. invece di
una sola.

NOTA TIT
al capitolo | (§ 48) e al capitolo 1l (§ 57) della terza parte.

II Benini, in un ottimo capitolo dei suoi Préincipii di demo-
grafia (pag. 291). rileva che la ripartizione degl’individui per
redditi non ¢ determinata dal modoin cui 8i trovano ripartiti gli
individui stessi per attitudini fisio-psicologiche utili all'acquisto
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della ricchezza, in causa dell’influenza che esercita 1’istituto
giuridico dell’eredita che turba la corrispondenza tra la ripar-
tizione degli individui per redditi e quella per attitudini. Ne
segue che la ripartizione degli individui per redditi non potra
esser rappresentata da una curva del genere di quella degli
errori accidentali. Al contrario, egli osserva, pei redditi che
provengono dal lavoro, la curva di distribuzione degli indi-
vidui, non verificandosi piu 1" influenza dell” istituto dell’ere-
dita, riprende tosto una forma che piu si avvicina a quella
della curva binomiale. Il Benini trovo (pag. 104) che il salario
di un operaio adulto, specialmente nei lavori a cottimo, deve
ritenersi proporzionale alla sua abilita. Distribui gli operai in
tanti gruppi, a secondo del saggio del salario, e trovo che in
ogni singolo gruppo i casi osservati si fanno tanto piu rari
gquanto piu ci allontaniamo da una media di salario che cor-
risponde presumibilmente ad una media di abilita.

Le nostre conclusioni (V. il cap. 3° della terza parte) ci
conducono ad affermare che, come pei salari, cosi pei profitti
industriali la curva di distribuzione degli individui assume con
tutta probabilita una forma che si avvicina a quella della curva
binomiale. Questo argomentiamo dal fatto che, secondole nostre
conclusioni, entro determinati limiti, il profitto dipende dal
grado di abilita ; dal che consegue che, siccome la distribu-
zione degli individui per attitudini fisio-psicologiche si puo
rappresentare con una curva del genere di quella degli errori
accidentali, anche la distribuzione degli individui per saggio
dei profitti, che corrisponde a quella delle abilita, che ¢ inti-
mamente connessa a quella delle attitudini fisio-psicologiche,
potra, con tutta probabilita, entro determinati limiti, rappre-
sentarsi con una curva la cul forma si avvicina a quella della
curva binomiale. Pertanto si potrebbe dedurre che, distribuiti
gli intraprenditori in tanti gruppi, secondo il saggio del pro-
fitto. in ogni singolo gruppo, i casi osservati si fanno tanto
pitt rari quanto piu ci allontaniamo da un saggio medio che
corrisponde presumibilmente ad una media abilita.

Mentre pero le considerazioni del Benini riguardano la
distribuzione effettiva, le nostre riguardano le condizioni ipo-
tetiche di intraprese che si trovano in condizioni tecniche ed
economiche normali e medie (non fornite, ad esempio, di mac-
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chine eccezionali e non deficienti di strumenti necessari : non
in grande prosperita economica e non in depressione, ece., ecc.)
nella realta una quantita di cause vengono a turbare 1'analogia
tra la ripartizione degli industriali per abilita e per profitti.

Sarebbe stato nostro desiderio determinare la forma della
curva che puo rappresentare la distribuzione effettiva degli
industriali per saggio del profitto, ma i dati sinora raccolti
sono insufficienti : essi ci permettono solo di affermare che. se
si distribuiscono gli intraprenditori in tanti gruppi, secondo
il loro saggio del profitto, si ritrova un gruppo pitt numeroso
che corrisponde ad un saggio normale, e, quanto piu il saggio
del profitto si innalza, tanto meno numerosi diventano i gruppi
degli intraprenditori.
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